
Online, gesunde 

Lebensmittel 

entdecken und lokale 

Erzeuger 

unterstützen! 

 
E- Commerce als  
Chance für Direktvermarkter 

#besserdirekt 
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10 
Unternehmen kontrollieren 80 % der 

weltweiten 
Lebensmittelwertschöpfung 

Source: A.T. Kearney (2016)  
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durchschnittlicher Weg 
eines Lebensmittels in 

deutschen Supermärkten 

Das ist die Strecke von Oslo nach Lissabon. 

3.600 
KILOMETER 

Average transport distance of food 

Average transport distance of food 

This corresponds to a drive from Oslo to Lisbon  

This corresponds to a drive from Oslo to Lisbon  

This corresponds to a drive from Oslo to Lisbon  
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KILOGRAMM 

pro Mensch und 
Jahr 
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Source: WWF Studie- Das große Wegschmeissen (2017)  
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Source: agrar heute (2018) 

22 
PROZENT 

der Erlöse erreichen den 
Erzeuger 
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Source: agrar heute 

90 
CENT 

für ein Masthähnchen  
(45 Tage) 
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#BESSERDIREKT 



Ernährung wird zu einer Frage der Haltung. 
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Wichtigkeit der Ernährung für das Wohlbefinden 
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Quelle: Nestlé Food Report (2017) 
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FAKTEN 



E-FOOD Commerce wächst.  
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+ 33% 

INFO: 

Umsatz LEH 

wächst 2016 nur 

um 0,8 % 

Quelle: www.nielsen.com – Lebensmittelhandel in Deutschland (2017) 

#besserdirekt 

FAKTEN 

http://www.nielsen.com/


Shipping wird einfach. 

Vertrauen in die letzte Meile durch: 

• Fix Day 

• Wunschlieferzeit 

• Track and Trace 

• Resceduling 

• Frischegarantie 

10 

#besserdirekt 

ENABLING 



Nachhaltig verpacken. 

• 100% recycling oder nachwachsend 

• Sichere Kühlung 

• Schutz vor Bruch 

• Kühlung mit Eis 

• Wertig und sicher 
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#besserdirekt 

ENABLING 



So direkt, dass Du es 

schmecken kannst. 

5 Megatrends, mit denen 
Direktvermarkter durchstarten: 

1. From farm too fork. 

2. Wissen, wo es herkommt. 

3. Food Evangalism. 

4. Schwindendes Vertrauen in LEH. 

5. Multi Channal. 
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#besserdirekt 

TRENDS 



Jetzt online durchstarten, aber wie? 
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Google/Facebook  
kostenlos 

Webseite  
1.500 bis 5.000 

Euro 

WordPress 

Jimdo 

Wix 

Webseite mit 
Shop  

ab 2.500 Euro 

WooCommerce 

Jimdo 

Shopware 

Plattform  
keine/kaum 

Fixkosten plus 
Umsatzprovision 

www.amazon.com 

www.1000ecoframs.c
om 

www.pielers.de 

#besserdirekt 

Google/Faceb

ook 

Webseite Shop Plattform 

SEO 

Operations 

Payment 

Shipping 

AGB 

Marketing 

KANÄLE 

http://www.amazon.com/
http://www.1000ecoframs.com/
http://www.1000ecoframs.com/
http://www.pielers.de/


Finde Deinen Weg. 
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Google/Facebook Webseite Shop Plattform 

SEO X (X) (X) (√) 

Operations X X X √ 

Payment X X (√) √ 

Shipping X X (√) √ 

AGB (X) X X √ 

Marketing regelmäßig X X (√) 

KANÄLE 



Bestimme Deine Reichweite. 
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1. Hofladen 2. Lieferdienst 3. Cross Docking 4. Dropshipping 

am Standort lokal regional regional/bundesweit 

LOGISIK 



Gib Deinem 

Kunden die Hand. 

 

 

 

 

 

PIELERS GmbH 

Dr. Julia Köhn 

mail@pielers.de 

+ 49 (0) 4743 955 90 30  
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mailto:mail@pielers.de

